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一般来说，大奖得主的“流程”是：研究选号、坚

持购彩、迅速领奖。近日，黑龙江齐齐哈尔 1594万、

重庆万州 1020万以及上海 839万元得主的“模式”

却不太一样———他们有的时隔一个月才迟迟现身领

奖，有的领奖现场大胆露脸，还有采用银行定投业务

购买体彩大乐透中奖。他们中大奖的经历可谓“不走

寻常路”。

“忙完手头的事才来”

1594万得主时隔一月领奖

在体彩大乐透第 18088期开奖中，该彩友凭借

一张 1注号码、3 元投入的单式追加票，揽得 1注

1594万元大奖。由于中奖者迟迟不现身，可把黑龙

江省体彩中心“急”坏了，生怕中奖者错过大奖，通过

多方途径宣传大奖信息，提醒切莫错过领奖日。

领奖现场，谈及为何迟迟才现身领奖，这位淡定

的彩友说：“想先忙完了手边现有的事情……”

据该彩友自己介绍，他是体彩大乐透的长期支

持者，彩龄在十年以上，几乎每期都买，但每次投入

并不多，算是一个爱好，买彩票已成为他生活的一部

分。在体彩大乐透方面，他习惯机选，每期选上 1注

号码并进行追加投注。

当期开奖日，他一如往常机选并追加了 1注 3

元的单式追加票，开奖的第二天就知道自己中奖了。

中奖后，他的心情很平静，直到领奖之时也没有告诉

家人，怕打乱他们现有的生活。

领奖现场，该彩友为黑龙江省体育事业发展基

金会捐款 5万元，以表达爱心。

“这么大岁数了，不怕”

1020万得主大胆露脸领奖

在体彩大乐透第 18101期开奖中，这位幸运儿

凭借一张 6+2复式追加票，投入 18元，中出 1注

1019万元一等奖及小奖若干注，合计收获奖金 1020

万元。

“我都这么大岁数的人了，不怕外面的人知道我

中了大奖，也不怕大家知道我喜欢研究彩票。”老先

生的回答尽显豪气。

“别看我岁数大，玩体彩可比许多年轻人强不

少，我每天上午在体彩店呆半天，可以说没放过

‘空炮’，基本天天都有收获！”他表示，由于年龄大

了，去哪都不方便，所以买体彩已成为他重要的娱

乐方式。体彩不仅好玩，还给了他极大的回报，让

他每天都能体会中奖的乐趣，“体彩大乐透、排列

3，都是我的最爱，对我来说，排列 3中个几百那是

常事。”

他说自己买体彩已有十余年，玩大乐透是对中

大奖寄托的一种希望，他喜欢复式投注，这样不仅能

提高中奖面，而且一旦中奖，那可就不止中一个奖

了。

领奖现场，这位中奖者从大奖中捐出 6万元支

持公益事业。

“生活需要一点惊喜”

839万得主玩“定投”中大奖

在体彩大乐透第 18098期开奖中，孙先生凭借

一张 6+2复式票，投入 12元，中出 1注 836万元一

等奖及小奖若干注，合计收获奖金 839万元。

体彩大乐透 306定投，是“彩票，定注数、定号

码、定倍数、定期数，逐期自动投注与主动返奖服务”

的简称，提供的每年 153期、逐期自动投注与主动返

奖服务。孙先生说在银行接触到这一业务就立马办

理了，因为他平时也喜欢购买大乐透，通过这项业务

安全又省心，除去不用亲自去网点购买彩票外还不

用担心错过领奖或彩票遗失。

孙先生说体彩大乐透 306定投他选择了自动续

费，这次中出头奖坚定了他继续购买此项服务的决

心。他幽默说：“生活需要一点小惊喜。”这次，体育彩

票给他的生活带来了“大惊喜”。

孙先生说，这次中出的奖金他们已经做出了规

划，将按照商量好的比例用于孩子的学业和房产购

置。

三地彩友中大奖“不走寻常路”

福州 23196体彩实体店崭新的门面，简约的风

格，引人注目。

分工明确各展所长

该店代销者是一对“85 后”夫妇，两人 2016 年

在老家南平建瓯初创业，开的就是体彩实体店。而

今一切从零开始，夫妇俩商讨着分工合作，张汉森

倾注精力提升专业素养，“在众多实体店中，购彩

者为什么要来我们这儿？当时，我就想做些差异化

的东西吸引购彩者。”张汉森说。他通过赛事学习、

分析、总结，逐渐提升竞彩业务素质、持续增加竞

彩知识储备。

起初，张汉森着手钻研竞彩篮球，收看每场比

赛，他通过互联网等渠道详细了解了 NBA球队的

球员信息，对每场赛事进行深度分析，并发送到自

己的公众号上，供给有兴趣的购彩者参考。该公众

号每天更新，不仅见证着张汉森在专业方面的积

累与进步，还为实体店积累有效客户打下了基础。

张汉森的妻子擅长维护客户关系，为了增强黏

性，她将客户需求摆在首位，在店内准备了各种既实

用又好看的小礼品，赠予到店的新客户。疫情期间，

她还利用各类视频平台尝试直播，为年轻群体介绍

即开票，逢年过节，在朋友圈策划小活动，与购彩者

形成良性互动。目前正值大乐透 10亿元大派奖活

动，夫妻俩将超大海报张贴在实体店入口处，并自导

自演小视频，以通俗易懂的方式向购彩者宣讲活动

细则，鼓励大家积极参与。

在夫妻二人同心经营下，实体店的销量在福建

名列前茅，整面荣誉墙成了店里最好的装饰。去年，

两人因孩子们的教育问题举家搬到福州，并选择鼓

楼区温泉路段继续经营体彩，由于之前积累了丰富

的经验，新店在装修风格、客服板块、经营方式等方

面均提档升级。

学以致用创新不止

张汉森夫妇希望将实体店打造成高颜值和实用

性强的精品店，旨在吸引年轻群体。

入口处的即开区，对各类即开票作了展示，客

人进店后就会被五颜六色的即开票吸引。虽然新

店刚开业不久，但即开区已经吸引了很多顾客，达

到了引流年轻群体的效果。竞彩区为爱看球赛的

顾客准备了彩电和沙发，屋顶上悬挂上各球队的

标志，墙面上张贴着球星海报，营造出良好的观赛

环境。此外，醒目的公益墙、热门活动的公告、看走

势图使用的记事便签、为客人准备的咖啡和茶水

应有尽有……

在创新的路上，张汉森与妻子从未停止学习的

脚步。张汉森多次参加福建体彩中心举办的培训会，

他曾作为特聘讲师同其他业内人士分享实体店运营

和推广经验，还向同行学习了不少新思路、新方法，

“每次培训会我都非常难忘，宁可关门歇业也要参

加，学来的经验成为我宝贵的财富。”张汉森说。学无

止境，方可创新不止。

热心公益重在行动

张汉森夫妇不仅专注事业，还热衷公益。2020

年初，武汉发生新冠肺炎疫情，他们通过红十字会捐

款 2000元；平时定期通过腾讯公益和水滴筹平台，

为需要帮助的群体捐款；2021年，福建体彩中心赴

泰宁县新桥中心小学举行“WE爱，益起来———公益

体彩阳光校园”捐赠仪式，张汉森积极参与。近期，为

配合社区的核酸检测，他们特意准备了矿泉水和点

心，到市区各核酸采样点，为工作人员派发相关物

资。他们还计划在店门口设立爱心驿站，将防疫用

品、雨具、饮水机等便民设施有序摆放在那里，为附

近的群众提供便利。

在公益体彩的奋斗道路上，张汉森夫妇用实际

行动汇聚公益力量，并用自己的方式追逐心中的“公

益体彩梦”。

梦想照进现实


