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“体彩 +非遗 +历史”融合发展

他山之石 》》》

在北京鼓楼打造体彩“爆款”

象棋作为国家级“非物质文化遗产”，自起源以

来一直伴随着中华文明的发展，成为连接古今、传承

文化的重要纽带。多年来，由国家体彩中心发起的

“好运‘弈棋’来”———中国体育彩票全国象棋民间棋

王争霸赛旨在通过比赛的形式，让更多人了解接触

并热爱象棋，从而传承和弘扬这一优秀传统文化。

日前，安徽省阜阳体彩分中心携手阜阳市象棋

协会走进阜阳市博物馆，举办了一场“好运‘弈棋’

来”———2024年中国体育彩票全国象棋民间棋王争

霸赛棋王专场活动。本次棋王专场活动吸引了近百

名象棋爱好者共赴象棋盛宴。选手们置身于博物馆

之中，于方寸之间遨游古今，跨越千年进行一场智慧

与策略的较量。而博物馆，一座承载着历史与文化的

殿堂，漫步在展厅之中，可以感受到历史的温度，触

摸文化的脉搏。

对弈之时，双方棋手凝神静气，目光如炬，仿佛

能洞察对手的每一个细微动作与心理变化。他们运

筹帷幄之中，决胜千里之外，每一步棋都经过深思熟

虑，力求在有限的棋盘上创造出无限的可能。32枚

棋子，红黑分明，各司其职，仿佛一支支训练有素的

军队，静待号令。博物馆之中，一件件珍贵的文物静

静地诉说着过往的故事。从远古时期的石器陶器，到

封建王朝的金银玉器，到现代科技的杰出成果，它们

跨越了千年的时光，汇聚于此，共同编织了一幅幅绚

丽多彩的人类文明画卷。

阜阳体彩巧妙地将历史场所与非遗国粹相结

合，通过在博物馆里开展象棋对弈的方式，实现多元

化跨界融合，也为传统文化的传承与发展提供了新

的思路。随着全民健身战略的深入实施，作为赛事的

主办方，中国体育彩票旨在通过象棋这一智力运动，

推广全民健身活动的广泛开展。通过赛事的举办，使

象棋这一传统运动在更广泛的范围内得到普及，形

成良好的全民健身氛围，从而传承和弘扬这一优秀

传统文化。同时，“好运‘弈棋’来”全国象棋民间棋王

争霸还承载着助力公益事业的使命。赛事的举办，推

动象棋运动发展的同时，也积极宣传了中国体育彩

票的公益理念，引导更多人关注和支持公益事业。

未来，阜阳体彩将继续探索多元化跨界融合新

途径，提升体育彩票的品牌形象，以公益事业为使

命，与社会各界共同促进传统文化的传承与发展。

北京鼓楼脚下，会发现一家悬挂“中国体育彩

票”标志的门店进入镜头。这家以鼓楼为背景的实体

店，为这个承载着数代人记忆的古老建筑增添了一

抹别样的颜色。

传统文化交织体彩

这家编号为 1102032220的体彩实体店，位于西

城区什刹海街道地安门外大街 40号。周围不仅被名

胜和商业街环抱，而且分布着古老而密集的胡同，充

满了原汁原味的京城景象。可以说，该店在位置上占

据绝对优势，坐拥得天独厚的强大客流。敢于在寸土

寸金的地段经营体彩，不难看出，这家店的代销者胆

识与魄力。不过，这位店主竟然是“90后”，一个活脱

脱的阳光开朗大男孩儿。他叫田欣琪，今年 34岁，是

土生土长的北京人。他说：“我就是奔着这儿的客流

来的，当时去了很多热闹的地段，路过这里时，发现

好多人在观光、拍照。大家喜欢这片浓浓的北京味

儿，所以一眼就被我相中了。”据田欣琪介绍，在体彩

中心的协助下，经过细致的筹备，这家店终于迎来了

第一批客人。在景区经营实体店，依靠的是流动客

源。开业后，每天南来北往的游人不计其数，销量非

常可观。这让田欣琪看到了希望，如果稳步发展，很

快就能收支平衡。当老北京传统文化与体育彩票交

织在一起，会发生怎样的故事？近年来，具有年代感

的老街民巷逐渐受到人们关注，胡同游成了逛京城

的必选项目。北京的胡同源远流长，这里有传承悠久

的四合院，有京腔京韵的老城居民，还有星罗棋布的

寺庙府邸。因此，来自五湖四海的游人都想深入其

中，体验历史传承的气息。田欣琪在实体店真切感受

到传统文化带来的震撼。这间鼓楼脚下的小店，接待

的是全国各地的宾朋。作为北京人，他由衷地感到自

豪。

面对困难毫无惧色

正当田欣琪满怀信心憧憬未来时，近来却因即

开票供不应求而使经营遭遇瓶颈。虽然这是许多体

彩店面临的问题，但对于处在黄金地段的门店而言，

经营压力可想而知。田欣琪说，景区中的实体店决定

了顾客的购彩特点，他们只想短暂地体验即开即中

的惊喜，并不会安静下来潜心研究数据，或等待第二

天的开奖结果。

目前，1102032220 实体店还没有竞彩销售权，

只能打“北单”和销售传统足彩。面对缺票现状，田欣

琪表示，只能硬扛。他相信，一旦即开票供应恢复正

常，就能稳步发展。因为实体店去年开业不久，就已

经实现自负盈亏。但是，店里的销量会随着旅游的淡

季与旺季发生波动，但平均下来，依然能够保持平

衡。田欣琪生在北京、长在北京，他喜欢这个凝聚着

传统文化的地方。他说：“我一定会克服困难，把实体

店经营下去。”看来，这位“90后”不仅有继续经营的

勇气，还具备一定经济实力。据了解，他并不是体彩

新人，早在 2018年就开始经营实体店。现在已开办

了 6家店，可以想见，他的硬扛来自多年的积累。

尝试多种渠道经营

6年来，田欣琪尝试过各种销售模式，从街边的

传统店到商圈的展示店，他都能轻松驾驭。他说，实

体店最大的投资就是店铺租金。比如，传统店的房租

比较便宜，一个月不会超过一万元，而商综店的房租

则要高出几倍，但客流量也会相应增加。1102032220

店是他经营体彩以来租金最高的门店，一年就达 40

万元。田欣琪头脑灵活、善于把握商机。他总是根据

实体店所在位置，打造不同的经营基调，从而发挥最

大优势，迅速站稳脚根。他创造过一些成功案例，也

接受了不少失败的教训，因此对经营实体店有着自

己的看法。他认为，体彩是一项易操作、低风险的行

业，也是一份付出就能得到回报的工作。对于想自主

创业的年轻人来说，是一个不错的选择。田欣琪对

1102032220店寄予厚望，当初，他是奔这里的客流

而来，即便房租高昂，仍然不惜成本大胆投入。半年

下来，他已经爱上了这个传承着老北京文化的地方。

看到进店的游人，他像迎接远道而来的朋友，热情款

待，尽地主之谊，展现出新一代北京人的局气与敞

亮，同时还体现了当今体彩从业者开放包容的格局。

经营之道服务第一

田欣琪认为，想提升实体店的服务水准，绝不能

与顾客发生冲突。即便产生了不可避免的矛盾，仍然

要保持包容心，此时一定要少说一句。而为顾客服务

时，切记要多问一句，了解对方的喜好与需求。另外，

售彩者要储备足够的专业知识，对顾客提出的问题，

做到有问必答，不能在关键时刻“卡顿”。1102032220

店每天 10点开门，而鼓楼一带客流暴涨时间是下午

和晚上。尽管如此，这家店并没因此改变营业时间，

一直准点开门，静候顾客。在推崇乐享生活、潇洒人

生的年代，田欣琪把青春献给了体彩，并且无怨无

悔、乐在其中。他说：“我经营体彩店有很多成功的经

验，而这家店是我投入最大、付出最多、期望值最高

的。我相信，如果正常运营，一定会成为体彩行业的

网红店。”田欣琪在工作中总是主动与顾客交流，还

会为游客介绍北京的美食美景和雪藏小店，让大家

看到北京小伙儿够“哥们儿”。每天来鼓楼打卡的人

不计其数，人们从这家店感受到的不仅是北京人的

热情好客，还领略到北京体彩与时俱进、多元化发展

的新面貌。


